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A termeék

Mivel érdemes és mivel nem webshopot inditani?

Alaptézis az lizleti vagy marketing vildgban, hogy kétféleképpen lehetsz

sikeres

1. legyél olcso, vagy

2. legyél mas

Az olcsdsaggal probalkozni olyan termék kinalattal, ami masoknak is van
vagy ongyilkossag, vagy valami rendkivili képességre utal. Valami egyedi
kapcsolatrendszerre, vagy paradigmavaltdsra van sziikség ahhoz, hogy

olcsébb lehess, mint masok.

Mint a fapados légitarsasagok els6é megjelenése. Annyira mas
maodszereket alkalmaztak a mikoddésik soran, hogy sokkal olcsébbak
tudtak lenni, mint masok. Ok a kék dcednt valasztottak vadaszteriiletnek.
Am akik most prébélkoznak ezzel 6k mar egy vérvords, ragadozokkal teli
tengerbe akarnak jonni vadaszni. Minimalis az esélyiik. Raadasul a
fapados légitarsasagok egy része mar cs6dbe ment, és a létez6k kdzil

sem mindegyik sikeres.
Ezért a kisvallalkozasoknak inkabb a masik utat kell valasztaniuk.

Legyél mas! Olyan terméket vagy szolgaltatast hozz, ami

megkllonboztet masoktol.

Egy mobiltelefon tok webshopot sikerre vinni hagyomanyos kinalattal és

szolgaltatdssal majdnem lehetetlen manapsdg. Am korabban sikeriilt



mar olyanoknak, akik egyedi tokokat gyartottak nagyon gyorsan, vagy
fabodl készilt tokokat, vagy organikus telefon tokokat, amik nem
szennyezték a kornyezetet. De Diller Kevin (mobilfox.com) csak egy van a

vilagon.

Es fogadd el, hogy ha mas vagy és sikeres, akkor elébb-utdbb jonnek
majd a masoldk. Tehat csak egy ideid fogod tudni megkilonboztetni
magad masoktdl az eredeti 6tleteddel. Ha nem leszel képes

rendszeresen megujulni, akkor a masoldk le fognak nyomni.

Vagy van egy harmadik ut. Ezt neked kell kitalalni, és akkor te leszel a

paradigmavalto.

A tervezés el6tt nem art tisztaban lenni vele, hogy mik

A sikeres webshop ismérvei

Szerintem az alabbi jellemz8k a sikeres webshop alapkovei.

egy megfelel6 termék vagy termék kinalat

elegendd arrés,

|étezb kereslet, (vagy felépithetd piac)

kivald értékajanlat,

ha mas tudsz lenni, mint a versenytarsaid, vagy sokkal olcsébb
és a piacod nem tultelitett,

professzionadlis logisztika,

professziondlis mérés és adatfeldolgozas,
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kivald webshop motor,
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alapos online marketing tudas,
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megfelel6 szakemberek alkalmazasa,
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12. minden lehetséges folyamat automatizalasa,
13. van anyagi forras az indulashoz, és 2-3 évig képes mindent is

visszaforgatni.

Nem allitom, hogy némelyik pont nélkil nem lehet sikerre vinni egy
online kereskedést, de valamivel tobbszordsen ellensulyozni kell.
Altaldban pénzzel vagy hazugsaggal szoktdk ezt megtenni a piaci

szereplok.

Ha ezekkel tisztaban vagy, akkor ideje hozzafogni az

Uzleti terv felépitéséhez.

Uzleti terv nélkiil belevagni olyan, mint ismeretlen vizeken utrakelni

térkép nélkil.
Ha felfedez6 vagy tele pénzzel, akkor kiraly.
Ha befektetd vagy akkor 6ngyilkossag.

A fejedben mar biztosan régen 0sszeallt az elképzelés, masképp nem

olvasnad ezeket a sorokat.

Valaha megsziletett egy otlet, ami nem hagyott nyugodni. Tudtad, hogy
ott az otlet fejedben, és egyre biztosan érezted, hogy nem fog 6rokké
ottmaradni, hanem testet fog 6lteni az online térben: webshopot fogsz

nyitni.

Ez nagyon j6 otlet. A webshopoknak nincsenek teruleti korlatai, mint az
offline boltoknak. A fizikai boltok még akkor is lokalisan kétve vannak, ha

kivalo logisztikaval tobbszaz kilométerre tudjak teriteni az arujukat.



Sosem jutnanak a varoshatarokon tulra, ha nem lenne az internet.
Kilonosképpen nem lehetne tobb rendelést 6sszegydijteni webshop

nélkll, mint amennyi embert a fizikai boltodba be tudsz csabitani.

Lehet, hogy neked nincs is fizikai boltod. Csak van egy 6tleted, vagy egy
kiraly termék kinalat van a latékorodben, amit hited szerint webshopban
értékesiteni a vilag egyik legjobb lzlete lesz. Lehet, hogy ez valdban igaz.

Hajt a tliz, hogy megvaldsitsd.

Akiknek eddig meséltél réla vagy azt mondtak, hogy ,ték jo dtlet,
feltétlen valdsitsd meg!” vagy azt, hogy ,hiilye vagy b@mmeg? Ebbe tuti

belebuksz...” .

Egyikiknek se higgy! A jo otlet, az elszantsag és a kitartas mind-mind a

sikeres Uzlet dsszetevSi. Am korantsem elegek hozza.

Sokan ugy kezdenek hozza, hogy csak azt tudjak: webshopot akarok! Az
tuti jo Uzlet. Sajnos 6k lesznek az online vildg eleségei. Ok szinte kivétel
nélkil abba a 99 webshopba tartoznak, akik 3 év mulva mar nem is

[éteznek.

Az Uzleti stratégia az, ami el6revetiti, hogy j6 eséllyel sikeres lehet-e az

Otleted, vagy sem.

Es valljuk be sokkal jobb elébb megtudni, hogy esélytelen a sikerre, mint
késébb. Szerencsés vagy, ha azel6tt tudod meg, hogy az dtleted nem

életképes, mintha mar elkoltottél ra par millié Forintot.

Az Uzleti stratégia elkészitésével megprobalhatsz atleskel6dni az el6tted

allé falon.
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